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Capaian
Pembelajaran

CPL-PRODI (%) yang Dibe

CPL 1. Kemampuan Mengelola Operasional Restoran dan Layanan
Makanan

Lulusan mampu merencanakan, mengorganisir, dan mengelola operasional
restoran serta dapur secara efektif dan efisien, termasuk pengelolaan sumber daya
manusia, inventaris, dan kebijakan operasional, dengan memastikan mutu dan
keamanan pangan.

CPL 2. Kemampuan Mengembangkan Menu dan Inovasi Produk Kuliner
Lulusan mampu menciptakan konsep menu yang inovatif, beragam, dan sesuai
dengan kebutuhan pasar, dengan memanfaatkan keanekaragaman budaya dan
kearifan lokal sebagai dasar kreativitas kuliner.

CPL 3. Kemampuan Memimpin dan Berkolaborasi dalam Tim

Lulusan mampu menunjukkan kepemimpinan yang efektif, memotivasi, dan
mengelola tim dalam konteks manajemen dapur atau restoran, dengan
mempraktikkan prinsip kerja sama untuk mencapai tujuan bersama.

CPL 4. Kemampuan Menerapkan Prinsip Keberlanjutan dalam Industri
Kuliner

Lulusan mampu mempraktikkan inovasi dan keberlanjutan dalam pengelolaan
makanan, layanan kuliner, dan bisnis restoran dengan memperhatikan kepedulian
terhadap lingkungan dan tanggung jawab sosial.

CPL 5. Kemampuan Mengintegrasikan Teknologi dan Strategi Pemasaran
Kuliner

Lulusan mampu mengintegrasikan teknologi informasi, seperti sistem pemesanan
online, manajemen inventaris, dan analisis data, untuk meningkatkan efisiensi
operasional serta merancang strategi pemasaran yang efektif, termasuk branding
dan promosi produk kuliner.

CPL 7. Kemampuan Menginternalisasi Nilai Etika, Spiritualitas, dan
Keanekaragaman

Lulusan mampu menunjukkan sikap religius, etika profesional, serta penghargaan
terhadap keanekaragaman budaya, pandangan, dan tradisi kuliner dalam praktik
profesional, sebagai landasan membangun jaringan profesional dan bisnis yang
inklusif,

Capaian Pembelajaran Mata Kuliah (CPMK)

CPMK 1: Peserta didik mampu mengidentifikasi peluang usaha di bidang kuliner dan
menyusun rencana bisnis yang inovatif dan berkelanjutan.

CPMK 2: Peserta didik mampu mengelola usaha kuliner dengan mengintegrasikan
strategi pemasaran dan pengelolaan keuangan untuk meningkatkan daya saing




strategi pemasaran dan pengelolaan keuangan untuk meningkatkan daya saing
bisnis.

Kemampuan akhir tiap tahapan belajar (Sub-CPMK)
SUB CPMK 1 Memahami konsep dasar kewirausahaan dalam industri kuliner
SUB CPMK 2 Mengidentifikasi peluang usaha kuliner berbasis riset pasar
SUB CPMK 3 Perencanaan model bisnis kuliner inovatif dengan pendekatan Project-Based
Learning
SUB CPMK 4 Penyusunan Business Model Canvas (BMC) kelompok
SUB CPMK 5 Strategi pemasaran kuliner berbasis digital dan offline
SUB CPMK 6 Pembuatan strategi pemasaran digital dan offline untuk bisnis kuliner
SUB CPMK 7 Perencanaan keuangan usaha kuliner
SUB CPMK 8 Ujian Tengah Semester (Penyusunan proposal bisnis kuliner)
SUB CPMK 9 Manajemen operasional usaha kuliner
SUB CPMK 10 Manajemen tim dan operasional bisnis kuliner
SUB CPMK 11 Inovasi produk dan pengembangan menu kuliner
SUB CPMK 12 Keberlanjutan dan etika dalam bisnis kuliner
SUB CPMK 13 Produksi dan uji coba produk kuliner inovatif
SUB CPMK 14 Uji coba penjualan dan pemasaran produk di pasar nyata
SUB CPMK 15 Evaluasi Kinerja Bisnis dan Laporan Keuangan
SUB CPMK 16 Ujian Akhir Semester (Presentasi Proposal Bisnis & Hasil Implementasi)

Korelasi CPMK terhadap Sub-CPMK

Sub-CPMK 1 Sub-CPMK 2 Sub-CPMK 3 Sub-CPMK 4 Sub-CPMK 5 Sub-CPMK 6

CPMK1 \4 v N

CPMK2 v v

Deskripsi Singkat
Mata Kuliah

Mata kuliah Kewirausahaan dalam program studi Manajemen Kuliner dirancang untuk
membekali mahasiswa dengan pengetahuan dan keterampilan dalam mengembangkan
usaha kuliner yang sukses dan berkelanjutan. Dalam mata kulizh ini, mahasiswa akan
mempelajari berbagai konsep dasar kewirausahaan, termasuk identifikasi peluang bisnis,
pembuatan rencana bisnis, pemasaran, manajemen keuangan, serta inovasi dalam industri
kuliner. Selain itu, mahasiswa juga akan diajarkan bagaimana mengelola risiko, memimpin
tim, dan membangun merek kuliner yang kuat. Sinergi antara kewirausahaan dan
manajemen kuliner memungkinkan mahasiswa untuk memulai dan mengelola usaha
kuliner mereka sendiri dengan pendekatan yang terencana dan berbasis pasar, sekaligus
meningkatkan daya saing di industri kuliner yang dinamis.

Bahan Kajian
Materi
Pembelajaran

1. Menangani Kualitas Pelanggan I.55SHDR00.236.2
2. Merancang menu untuk memenuhi kebutuhan pasar I.5SHDR00.080.2
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Rubrik Penilaian

Bisnis Lengkap dan Praktik
Berjualan Produk

CPL 5§ — 20%;

Presentasi PPT
Proposal Bisnis
Lengkap dan Praktik

Berjualan Produk

diunggal ke dalam
Google Classroom/
LMS

Bentuk Evaluasi Capaian Instrumen Tagihan (Bukti) Bobot
Pembelajaran (%) |  Penilaian Penilaian (%)
Melakukan observasi pasar dan CPL2 CPL'S Umpan balik hasil | File hasil 2%
menyusun laporan analisis SWOT | 2% tugas dalam diskusi | pelaksanaan tugas
dari usaha kuliner yang dipilih sinkronus praktikum diunggah
ke dalam LMS
Membuat draf BMC untuk bisnis | CPL 2, CPL 3 Umpan balik hasil | File hasil 2%
kuliner yang akan dijalankan. 2% tugas dalam diskusi | pelaksanaan tugas
sinkronus praktikum diunggah
ke dalam LMS
Membuat dan mempresentasikan | CPL 5 — 4% Umpan balik hasil | File hasil 4%
strategi pemasaran digital untuk tugas dalam diskusi | pelaksanaan tugas
bisnis kuliner dalam bentuk Video sinkronus praktikum diunggah
ke dalam LMS
UTS — Proposal Bisnis (Cover, CPL 1-10%; Rubrik penilaian Proposal bisnis 30
Ringkasan Eksekutif, Latar CPL 3 — 15%; proposal bisnis diunggal ke dalam
Belakang Perusahaan, Analisis CPL 5-5% Google
Pasar dan Pemasaran) Classroom/LMS
Menjalankan SOP operasional (Gl (1 Umpan balik hasil File hasil 2%
untuk bisnis kuliner 2% tugas dalam diskusi | pelaksanaan tugas
sinkronus praktikum diunggah
ke dalam LMS
Pengembangan menu inovatif @GP SGEPL 4 Umpan balik hasil File hasil 5%
berdasarkan tren dan budaya lokal | 59 tugas dalam diskusi | pelaksanaan tugas
sinkronus praktikum diunggah
ke dalam LMS
Produksi uji coba dan pengemasan| CPL 2, CPL 4 Umpan balik hasil File hasil 5%
produk kuliner 5% tugas dalam diskusi | pelaksanaan tugas
sinkronus praktikum diunggah
ke dalam LMS
Simulasi strategi penjualan CELESGRL S Umpan balik hasil File hasil 5%
langsung 5%, tugas dalam diskusi | pelaksanaan tugas
sinkronus praktikum diunggah
ke dalam LMS
Penyusunan laporan keuangan CPL 1, €PL4 Umpan balik hasil | File hasil 5%
bisnis yang dijalankan 59, tugas dalam diskusi | pelaksanaan tugas
sinkronus praktikum diunggah
ke dalam LMS
UAS - Presentasi PPT Proposal CPL 3-20%; Rubrik penilaian PPT dan laporan 40

Total

100




Rubrik Penilaian Ujian Tengah Semester — Proposal Bisnis:

Capaian

merepresentasikan isi
dari proposal tersebut
serta mampu menarik
perhatian penyokong
dana

disajikan cukup
imerepresentasi isi dari
proposal tersebut serta
cukup menarik
perhatian penyokong
dana

Kriteria / No Seal Pembelajaran (%) Baik Sekali Cukup Kurang
Halaman Cover CPL 1-10%:; 10% 5% 3%
CPL 3 - 15%; Halaman cover yang ~ Halaman cover yang |Halaman cover yang
CPL 5-5% disajikan mampu

disajikan kurang
menarik sehingga
dianggap tidak
merepresentasi isi dari
proposal

pasar, Trend
perkembangan pasar,
proyeksi penjualan,
Strategi pemasaran,
Analisis pesaing dan
Saluran distribusi.
Semua poin tersebut

dan realistis

Gambaran pasar, Target

dipaparkan secara detail

dihasilkan, Gambaran
pasar, Target pasar,
Trend perkembangan
pasar, proyeksi
penjualan, Strategi
pemasaran, Analisis
pesaing dan Saluran
distribusi. Semua poin
tersebut dipaparkan
namun tidak terlalu
detail

2 3 CPL 1-10%; 10% 5% 3%
L e 15%; Ringkasan eksekutif ~ [Ringkasan eksekutif [Ringkasan eksekutif
CPL 5-5% disusun dengan disusun dengan sedikitidisusun dengan
menggunakan EYD dan menyesuakan EYD  menggunakan EYD dan
Daftar isi sesuai dengan |dan Daftar isi masih [Daftar isi sesuai dengan
table of contents lada yang belum sesuai table of contents
dengan table of
contents
CPL 1-10%; 40% 30% 20%
%:ﬁ::;il::ang CPL 3 - 15%, Bagian pendahuluan  [Bagian pendahuluan [Bagian pendahuluan
CPL 5-5% berisi: Data Perusahaan, jperisi: Data berisi: Data Perusahaan,
Biodata Pemilik, Perusahaan, Biodata [Biodata Pemilik,
Struktur Organisasi, dan|Pemilik, Struktur Struktur Organisasi, dan|
Pemegang Saham Organisasi, dan Pemegang Saham
dijelaskan secara Pemegang Saham dijelaskan secara sangat
singkat, padat dan jelas (dijelaskan secara Fingkat dan tidak jelas
singkat namun belum
terlalu jelas
e CPL 1-10%; 40% 30% 20%
‘;::ltifrl;:sar dan CPL 3 — 15%; Bagian isi meliputi: Bagian isi meliputi:  [Bagian isi meliputi:
CPL 5-5% Produk yang dihasilkan, [Produk yang Produk yang dihasilkan,|

Gambaran pasar, Target
pasar, Trend
perkembangan pasar,
proyeksi penjualan,
Strategi pemasaran,
Analisis pesaing dan
Saluran distribusi.
Semua dijelaskan
!xecara garis besar saja




Rubrik Penilaian Ujian Akhir Semester — Presentasi PPT Proposal Bisnis Lengkap dan Praktik

Berjualan Produk

informasi dengan
angat jelas, intonasi
ada yang tepat dan
omunikatif dengan
udience.

Kriteria / No Soal Pemtﬁfa‘_’i:':a’; () Baik Sekali Cukup Kurang

Power Point Slide for | CPL 3-20%; 30% 25% 20%

Business Proposal CPL 5 - 20%; Tampilan Power Point[Tampilan Power  [Tampilan Power Point
Slide sangat menarik |Point Slide kurang Slide sangat tidak menarik
dengan animasi yang |menarik dengan dengan animasi yang tidak
Eesuai dan isi materi |animasi yang kurang|sesuai dan isi materi sangat

angat lengkap sesuai jsesuai dan isi materi tidak lengkap dengan
dengan proposal ukup lengkap proposal bisnis yang
bisnis yang diajukan. |sesuai dengan diajukan.
proposal bisnis yang
diajukan.,

Individual Competency| CPL 3-20%; 15% 10% 8%

in Presenting Business | CPL 5 —20%; Para presenter Para presenter Para presenter

Proposal menyampaikan menyampaikan menyampaikan informasi

informasi dengan
cukup jelas, intonasi
nada yang cukup
tepat dan cukup
komunikatif dengan

dengan sangat tidak jelas,
intonasi nada yang tidak
tepat dan tidak komunikatif]
dengan audience sehingga
menyulitkan dalam

onten materi
ehingga memperjelas
maksud dari informasi

E(angat sesuai dengan

jaudience. memahami perkataannya.
Selling Practice: CPL 3-20%; 30% 25% 20%
#1 High Quality CPL 5 - 20%; Produk yang Produk yang Produk yang dihasilkan
Product dihasilkan berkualitas, dihasilkan cukup h(urang berkualitas, rasa
rasa mampu bersaing berkualitas, rasa tidak sesuai dengan
dengan kompetitor  jcukup memuaskan [ekpektasi namun harga
saat ini dengan harga |dengan harga yang |yang ditawarkan jauh lebih
ang lebih murah. lebih murah. murah.
Selling Practice: CPL 3-20%; 10% 8% 5%
#2 Spanduk/Brosur CPL 5 - 20%; Penampilan brosur  [Penampilan brosur [Penampilan brosur yang
Jualan

vang kurang sesuai
dengan konten
materi sehingga
kurang memperjelas

tidak sesuai dengan konten
materi sehingga maksud
vang diinginkan menjadi
tidak tersampaikan kepada

3 Laporan Hasil
Penjualan di Bazar

CPL 5 - 20%;

vang hendak maksud pembuat  laudience
disampaikan brosur
Selling Practice: CPL 3-20%; 15% 10% 8%

Kemampuan dan hasil
berjualan dituangkan
secara tepat dan

emampuan dan
asil berjualan
ituangkan secara

lengkap sehingga rang tepat dan  |lengkap sehingga terlihat
terlihat apakah usaha |kurang lengkap usaha tersebut merugikan
tersebut ehingga kurang  |para pengusaha
menguntungkan erlihat apakah usahal

ersebut

enguntungkan

Kemampuan dan hasil
berjualan dituangkan secaral
tidak tepat dan tidak




